Meille tulee verkoston kautta viikottain kyselyja, joissa ollaan
lo Kurikka (oikealla).

kiinnostuneita suomalaisista yrityksista, kertoo

Kuvassa vasemmalta Pekka Kotiaho, Veli-Matti Kimanen, Ari Meldo.

Strateal Oy:n

pelz-ikenttia:gm globaali

— kotimaisten mahéollisuuksien lisaksi kansainvalinen

verkosto avaa maailman yritysjarjestelyille

Strateal Oy on osa kansainvalista verkostoa, joka luo aivan uudenlaiset
mahdollisuudet suomalaisille yrityksille. Mita jos yhtion ostajakandidaatti

[8ytyykin maailmalta?

- Se on yritykselle suuri mahdollisuus. Kun yri-
tyksen myyntiprosessiin otetaan mukaan ulko-
mainen ostajakandidaatti, laajenee Suomen rajal-
linen markkina merkittdvisti. Samalla noustaan
myyntiprosessissa aivan eri tasolle, kertoo Veli-
Matti Kimanen, yksi neljisti Strateal Oy:n liik-
keenjohdon konsultista. Mit eri taso kdytdnnos-
sd tarkoittaa?

Parempi hinta, hyva mieli

tyksid kansainvilistymain.

-Suomeen on syntynyt viime vuosina teknolo-
giayrityksii, jotka tunnetaan maailmalla ja joista
ollaan kiinnostuneita. Till4 hetkelld ollaan kiin-
nostuneita myos suomalaisesta koneenrakennuk-
sesta, kaivosteollisuudesta, hirsirakentamisesta,
pankki- ja rahoitusalan ohjelmistoista ja telekom-
munikaatioalasta, Kurikka luettelee.

Globaali asiantuntemus kaytt6on

- Suomalainen yritys voittaa, kun yritykselle 16y-
detddn ulkomainen ostaja. Erityisesti tiettyjen eri-
koissektorien yritysjirjestelyissi kotimaisia osta-
jakandidaatteja on melko vihin. Se johtuu luon-
nollisesti Suomen markkinoiden pienesti koosta,
Pekka Kotiaho selventii.

- Kdytantd on myos osoittanut, ettd ulkomai-
nen ostajakandidaatti tarjoaa yleensd enemméin
kuin suomalainen vastaava. Ulkomailla on totut-
tu korkeampaan hintatasoon. Hintaerojen tausto-
jakin tutkinut Kotiahon kollega Ari Meldo koros-
taa myos yrittdjien eldmintyon arvoa.

- Usein omistajayrittdjit ovat tekemdissi eld-
minsi tiarkeintd kauppaa. Paitos luopua yritystoi-
minnasta on hyvin henkilokohtainen silloin, kun se
koskee yrittdjin omaa elamantyoti. Jos toiminnan
luonnollista jatkajaa ei perhepiiristi 16ydy, on pe-
rusteltua etsid ostajaa laajemmasta piiristi ja niista
yrityksist, joita yrittdji ei entuudestaan tunne.

Kysyntaa on

Strateal Oy on ollut osa kansainvilistd Globalsco-
pe -verkostoa jo useamman vuoden ajan. Kiytin-
td on osoittanut paitsi verkoston tuomat mahdol-
lisuudet oman asiantuntemuksen syventamiseen,
my0s suomalaisten yritysten imun.

- Meille tulee verkoston kautta viikottain ky-
selyj4, joissa ollaan kiinnostuneita suomalaisista
yrityksists, Niilo Kurikka kertoo. Kurikan mu-
kaan verkosto voi my0s auttaa suomalaisia yri-

Verkoston avulla myos Strateal Oy:n asiakkaiden
hy6dynnettivissi oleva asiantuntemus laajenee.

- Verkostossa on mukana asiantuntijoita ja yri-
tyksid yli 20:std maasta. Kaytossimme on siis run-
sain maiirin eri alojen syviosaamista ja alueiden
paikallistuntemusta. Verkoston jdsenyritykset
toimivat aktiivisesti keskeniin ja jakavat globaa-
leja toimintatapoja ja nikemyksii markkinoista ja
eri toimialoista. Asiakkaamme saavat siis tayden
hy6dyn, kun voimme kayttdd kansainvilisti ko-
kemusta apuna asiakkaidemme liiketoiminnan
kehittimisessi, Kimanen kertoo.

Kokemus luo varmuutta

Strateal Oy haluaakin toimia yritt4jan kumppanina
kaikissa yritystoiminnan kehittimisen vaiheissa.

- Usein kiy niin, ettd olemme mukana kehit-
tdmaissi yrityksen liiketoimintaa, mutta omistaji-
en pyynnosti hoidamme my6s yhtion omistusjir-
jestelyn, Meldo kertoo. Koska Stratealin osaajilla
on takataskussaan useiden vuosikymmenten ko-
kemus yritysten kehittdmisesti ja noin 300 erilai-
sesta yritysjdrjestelysti, tuo se mukanaan myos
nikemysta.

- Kerromme yrittéjille rehellisesti my0ds sen,
jos nikemyksemme mukaan yritys ei ole vield
riittavin hyvissi myyntikunnossa. T#ll6in suo-
sittelemme, ettd yrityksen toimintaa kehitetddn
edelleen tietyn ajan. Kiire ei saa ajaa jirjen ohi,
Kotiaho tdsmentaa.

Strateal Oy on espoolainen liikkeen-
johdon asiantuntijayritys, joka on omassa
toiminnassaan oivaltanut kansainvalisen
verkoston vahvuudet ja merkityksen. Yhtié
on kuulunut Globalscope - asiantuntijaver-
kostoon vuodesta 2006 ldhtien ja on sen
ainoa pohjoismainen jasenyritys.

Lue lisada www.strateal.com tai

www.globalscopepartners.com

Stratealin asiantuntijat palvelevat:

o yrityksen toiminnan kehittamisessa
— muutostilanteissa ja murrosvaiheissa

o yrityksen kansainvalistymisessa
o yritysjarjestelyissa

" strateal

management consulting

www.strateal.com
www.globalscopepartners.com

Ota Stratealiin yhteyttd — saat

Strateal -yritysjarjestelyn opaskartan

Yrityksen trimmausta ja sparrausta
kansainvaliseen kuntoon

Stratealin toimintaympiristd on siis verkoston
my6ti globaali.

- Me tiedimme miten yritys trimmataan ope-
ratiivisesti parhaimpaan tuloskuntoon ennen
myyntiprosessin kidynnistymisti. Ja toisaalta
voimme kaupan toteutumisen jilkeen auttaa os-
tajaosapuolta varmistamaan, etti integraatio on-
nistuu ja kaupan tavoitteet saavutetaan, Kimanen
toteaa. Olipa tilanne tai vaihe miki tahansa, ta-
voitteena on Kimasen mukaan ammattitaidolla
ja asiakkaan kannalta mahdollisimman helposti
hoidettu prosessi. ® MH



